
 
 

 

 

 

 

 
uWAF :от понимания технических 

особенностей решения к 

успешным продажам  

  

Программа курса  
  



 
 

 

О курсе  
 

 

Код курса   UG. S ALE.WAF  

   

Версия курса   1.0 

   

Длительность 

курса   

 1 день / 8 академических часов  

 

   

   

Описание  
 Курс научит эффективно продавать uWAF  и подробно расскажет обо 

всех этапах —  от выявления потребностей заказчика до закрытия 

сделки. Материал поможет освоить ключевые аргументы для 

продажи, техники работы с возражениями и особенности 

презентации продукта.  

   

Аудитория   Программа курса предназначена для специалистов в области продаж 

и продвижения ИТ ‑продуктов : менеджеров  по  продажам , 

пресейл ‑инженеров , продуктовых  маркетологов  (PMM) и менеджеров  

по  развитию  бизнеса  (BDM).  

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Настоящим уведомляем, что исключительное право на все материалы данного Учебного курса, включая программу 

курса, опубликованную на сайте https://usergate.com, принадлежат ООО «Юзергейт».  

Любое копирование, распространение, использование любым другим способом данных материалов 

без  разрешения правообладателя запрещено.  

 

 



 
 

 

Программа курса  
 

 

1 
 Идентификация потенциальных заказчиков: методи ка  

выявления проектов для uWAF  

 
▪ Анализ организационной структуры заказчика и 

идентификация ключевых ролей.  

▪ Бизнес -портрет целевого заказчика UserGate  WAF . 

▪ Технический портрет целевого заказчика UserGate  WAF . 

▪ Ключевые лица, принимающи е  решения.  

▪ Выявление потребности заказчика: ключевы е  вопросы и 

логика их применения.  

▪ Классификация типовых проблем заказчика и их решения с 

помощью UserGate  WAF . 

▪ Веские причины для рассмотрения внедрения UserGate  WAF . 

▪ Определение концепта интегрированного решения UserGate  

WAF . 

 

 

 

2 
 Детальный разбор возможностей uWAF  

 
▪ Функциональные возможности  UserGate  WAF . 

▪ Интеграционные возможности UserGate  WAF  в экосистеме 

SUMMA . 

▪ Возможные варианты инсталляций  UserGate  WAF . 

▪ Возможности обеспечения отказоустойчивости: режимы  

работы UserGate  WAF . 

▪ Соответствие UserGate  WAF  нормативно -правовым 

регуляторам.  

▪ Возможности оптимизации затрат в модели лицензирования  

UserGate  WAF . 

▪ Формирование первичной бюджетной оценки для заказчика.  

▪ Регламент проведения пилотных проектов UserGate  WAF . 

 

 

3  
 

uWAF: типовые сценарии внедрения и ответы на 

возражения  

 
▪ Сценарии использования UserGate  WAF . 

▪ Аргументация в пользу UserGate  WAF : ответы  на  возражения  

заказчика . 
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